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一、政策出台背景
《平谷区促进直播电商产业高质量发展若干措施（试行）》（以下简称《试行措施》）于2024年6月印发实施，有效期两年。政策实施期间，有效引导和支持了我区直播电商产业集聚发展。为进一步巩固成果、破解发展新痛点、适配产业新需求，现对《试行措施》进行了修订并出台《平谷区促进直播电商产业高质量发展若干措施》（以下简称《措施》）。
二、政策适用范围
本措施适用于依法进行工商注册，在平谷区从事直播电商相关领域经营、服务、管理的企业、其他市场主体。
三、重点支持内容解读
《措施》按照“保持延续性、聚焦产业融合、突出精准施策”的原则，将原5个维度18个支持方向整合为11个支持方向。
（一）做强直播电商产业集群
1.建设直播电商园区：实际使用面积3000平米以上、年网络零售额5亿元以上、投资额不少于200万元的，按投资额30%给予一次性扶持，最高200万元。
2.培育产业示范基地：获市级特色直播电商示范基地的，按房屋租赁、装修、设备购置等实际投入30%扶持，最高30万元；获商务部认定的，再给予一次性20万元奖励。
3.招引挖潜优质企业：自营网络零售额超2000万元且当年同比增速不低于全市平均增速的，一次性奖励30万元，每增1000万元再奖励5万元，最高50万元。
（二）创新直播电商应用场景
1.“特色产业+产地直播”：年网络零售额500万元以上企业，搭建直播间、完善冷链仓储按投资额40%补贴，最高50万元；产地专场直播成交额不低于100万元的，按成交额1%补贴，单场最高5万元，累计最高30万元。
2.“数字科技+智能直播”：打造沉浸式数字直播场景，按实际投资额20%补贴，单个企业年度最高50万元。
（三）培育直播电商产业生态
1.聚集引进MCN机构：带动5家以上区内企业年度累计实际成交额1000万元以上的，按不超过实际成交额1%奖励，最高100万元。
2.孵化平谷品牌：直播渠道创新产品年成交额首次超1000万元的，给予50万元品牌孵化奖励。
（四）激活直播电商发展动能
1.开展技能培训：年培训500人次以上、档案完整、参训人员3个月内电商就业或开店比例达20%以上的，最高补贴10万元。
2.举办特色活动：对具有公共性、基础性、服务性的电商产业活动给予经费支持，按实际费用50%扶持，最高30万元。
（五）集成直播电商支撑体系
1.强化物流服务：物流软硬件升级按审定投资额不超过50%支持，最高50万元；线上销售区内农产品年度快递超15万单奖励10万元，每增1万单再奖3000元，最高30万元。
2.强化金融支持：年网络零售额500万元以上且增速10%以上企业，自用经营商业贷款给予基准利率50%贴息补助，单家每年最高20万元。
四、申报条件与申报流程
（一）申报条件
1.依法在平谷区注册，从事直播电商相关经营、服务、管理的企业及市场主体。
2.申报材料真实、准确、完整，项目建设手续合规。
3.未被列入《北京市新增产业的禁止和限制目录》禁止类和限制类范围。
4.近三年未发生较大生产安全或重大火灾事故。
（二）申报流程
1.信息获取。通过平谷区官方平台获取申报通知及指南。
2.材料准备。按要求准备资质证明、项目材料、财务凭证等，确保真实完整并盖章。
3.材料申报。在规定期限内通过指定渠道提交材料，按提示补充完善。
4.申报规范。对于伪造、提供虚假材料的项目申报主体，一经查实，需退回已获得的扶持资金。
5.审核流程。由平谷区商务局负责组织项目申报、评审，提出绩效目标，按财政资金管理规定履行审批与拨付程序。
五、政策实施与保障
本《措施》财政支持政策与平谷区现行相关财政政策不重复享受。遇国家和北京市政策较大调整时，本《措施》相应调整并按新规定执行。《措施》自2026年7月1日起施行，有效期两年。
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